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QU EST-CE QUE LE SILMO ?

Une source historique
d’inspiration et de progres

SILMO est au coeur du monde de 'optique et de la lunetterie

depuis plus de 50 ans.

Une galaxie en perpétuel
mouvement

Une sphéere ou les rencontres favorisent et rendent accessibles les
technologies, les tendances et 'expertise du moment.

L’'objectif : réaliser des projets, des collaborations, des idées et
des affaires.

Grace a son savoir-faire éprouve, SILMO est |le partenaire d’un

secteur en pleine mutation.

Une veéritable référence avec
une aura internationale

SILMO invite tout au long de 'année les professionnels a explorer

I’avenir du secteur en déployant une offre large, créative et agile:

CONTENU A HAUTE VALEUR AJOUTEE
Pour accompagner tous les professionnels dans le

développement de leur activité :
SILMO Academy / SILMO Next / SILMO Awards

EVENEMENTS PROFESSIONNELS
- Local & international
- Echelle : des opportunités conviviales, créant des

synergies et générant des affaires
- SILMO Trade Shows / SILMO Showrooms

UN RESEAU DE COMMUNICATION PUISSANT

Actif 365 jours par an : un lien permanent entre SILMO
et la communauteé optigue grace a nos réseaux sociaux
et au soutien d’une centaine de partenaires.
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UN SECTEUR EN CROISSANCE CONTINUE

Le marché mondial et devrait connaitre L e chiffre d’affaires
de Poptique lunetterie une croissance génere par la filiere
est évalue a annuelle de optique francaise :

% no‘l

Milllards™* d’ Milllards** d’€

France:

1" marche europeéen
et 2¢m¢ mondial.
+20% en 10 ans

*source Statista Mars 2024 **source DRESS



SILMO PARIS

NOTRE AMBITION, ancrée plus que jamais, en ces périodes
de mutation importantes, EST CLAIRE

METTRE TOUT

EN OEUVRE
POUR ASSURER ORIENTER
INFORMATION, RENCONTRES ET FORMER LES
SAVOIR-FAIRE TENDANCES ET BUSINESS PROFESSIONNELS

ET FAIRE SAVOIR

ET PROJECTION L’INNOVATION
A TOUTE
EPREUVE
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TELLEMENT PLUS QU’UN SALON

1 » Des contenus inspirants pour vous accompagner toute ’année

Les émissions mensuelles SILMO news offrent un regard dynamique sur les derniéres tendances et innovations de
SILMO NEWS I'industrie de 'optigue avec des analyses d’experts et des témoignages, tout en dévoilant les actualités du SILMO.

Le magazine digital Trends by SILMO. Nouveaux usages, signaux faibles, concepts forts,
TRENDS BY SILMO ce cahier inspirationnel dévoile les prospectives style et design 2024-2025 et une analyse
approfondie de toutes les influences de I'industrie.

Cecolloguescientifiguederenom, présente des conférences enrichissantesanimees par desexpertsinternationaux
SILMO ACADEMY de premier plan. Offrant un acceés privilégié aux meilleures pratiques, aux dernieres innovations et aux avancees
de pointe, il constitue une opportunité inégalée pour échanger avec ses pairs, élargir son réseau et rester au fait

des évolutions du secteur.

Les podcasts SILMO traitent de sujets d’actualité et de fond de l'optique lunetterie
PODCASTS « THE RIGHT OPTICS » avec des voix influentes du secteur grace aux interviews de Nick Coffer.

Depuis plusieurs années, le SILMO s’engage a accompagner les professionnels du secteur de 'optique
RESPONSABILITE SOCIETALE dans I'intégration des enjeux RSE et leur offre des moments d’échanges, de partage d’expériences pour
DES ENTREPRISES coconstruire la filiere de demain. Dans cet objectif, le SILMO diffusera tout au long de I'annee des fiches
bonnes pratigues, renforcant ainsi son engagement envers la communauté.


https://www.silmoparis.com/fr-FR/rendez-vous/podcasts
https://www.silmoparis.com/fr-FR/rendez-vous/silmo-news
https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-next/rse
https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-next/rse
https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-academy
https://www.silmoparis.com/fr-FR/rendez-vous/trends-by-silmo

TELLEMENT PLUS QU’UN SALON

2 * La création, ’innovation et 'engagement récompensés et partagés

Depuis 1994, les SILMO d’Or sont un événement incontournable, célébrant chaque
année le talent et la créativité dans I'industrie. Ces prix mettent en lumiére les formes,
designs, couleurs, matieres et savoir-faire les plus innovants, recompensant plus de
330 sociétés jusqu’a présent.

SILMO D’OR

Tremplin pour la génération future, ce concours est 'occasion pour les étudiants en design
de stimuler leur créativité dans une démarche de design engagé.

CONCOURS DESIGN OPTIQUE

Le Prix Entreprise Engagée récompense une entreprise du secteur de 'optique
PRIX RSE pour sa contribution a la réduction de son impact environnemental et son
optimisation de 'impact social.



https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-awards/silmo-or
https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-awards/prix-rse
https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-awards/concours-design-optique

TELLEMENT PLUS QU’UN SALON

3 ¢ L’écrin d’expériences inédites, de savoir partagés et de rencontres privilégiées

Un espace d’échanges pluridisciplinaires dédiés a la prospective, mettant en lumiére
les innovations qui faconneront I'avenir de 'optique lunetterie.

SILMO NEXT

Les tendances optigues et solaires mises en perspective dans un espace scénographié, dévoilant une sélection
SILMO TRENDS FORUM | P9 PSR s el
du meilleur des montures des exposants présents sur le salon.

Un espace dynamigue ou des experts de I'industrie partagent et échangent
SILMO TALKS sur I'avenir de leurs entreprises, de leurs produits, de leur mode de distribution
& du secteur.

SILMO Paris, salon anticipateur, s’intéresse aux enjeux de I'industrie et de la distribution du secteur
SILMO JOB et notamment sur celui de I'emploi, le recrutement des talents. Sur le salon et tout au long de
’'année des opportunités exclusives de rencontrer vos collaborateurs de demain.


https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-next
https://www.silmoparis.com/fr-FR/rendez-vous/silmo-talks
https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-next/trends-forum
https://www.silmoparis.com/fr-FR/silmo-paris/silmo-job

CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

Anticipez, valorisez, rentabilisez votre participation

grace aux opportunités de visibilité et business offertes par SILMO Paris
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CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

« PAGE CATALOGUE @ CONSTITUEZ
UNE BASE DE DONNEES
9 DE VISITEURS
PASSEZ
v VOS COMMANDES
TECHNIQUES ici v PARTICIPEZ

AU SILMO D’OR

» & PARTICIPEZ
PREPARER AU FORUM DES TENDANCES

SA PARTICIPATION
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https://event.silmoparis.com/2024/
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CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

E-INVITATION

Invitez par email vos clients a venir
VOUS rencontrer sur votre stand

KIT MEDIA

Téléchargez votre kit et partagez
votre présence au Silmo sur tous
les réseaux

TWEETEZ,
VOUS SEREZ RELAYE
Bénéficiez de la notoriété
de #SILMOPARIS

COMMUNIQUE DE PRESSE
Envoyez vos infos et nouveauteés,
elles seront relayées par notre service
de presse
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CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

v LE LOGO DE VOTRE MARQUE

vy, L,
\ affiché sur le catalogue exposants ***
-
] AN
v TRENDS BY SILMO —
Votre page de publicité sur 'e-mag I
/ 1\ \ mode & tendances du SILMO —

& GUIDE DE VISITE
Votre page de publicité dans le guide
distribué a tous les visiteurs ***

- TRE & KAKEMONO
3 PL Affichez-vous en hauteur et soyez visibles

Us VISIBLE par tous les visiteurs ***

/110
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DISTRIBUEZ

VOS ECHANTILLONS
aux entreées des halls ***

ENCART PUBLICITAIRE
SUR SILMOPARIS.COM

Soyez visible sur les pages les plus
consultées ***
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**Commande et tarifs en cliguant IC| et également sur votre espace exposant.



CONTACTS

SILMO

Toir

LE MONDIAL DE L'OPTIQUE

DIRECTION

Amélie MOREL
Présidente du salon
amorel@silmo.fr

Eric LENOIR
Directeur du salon
eric.lenoir@comexposium.com

COMMUNICATION

Isabel BEUZEN

Directrice Communication
et Evénementiel

+33 (0)143 46 27 61
ibeuzen@silmo.fr

Anne-Gaélle DI NATALE

Chargée de communication

+33 (0)143 46 28 75
annegaelle.dinatale@comexposium.com

CONTACTS EXPOSANTS

Victor SPAHN

Chef de marché

+33 (0)176 77 16 44
victor.spahn@comexposium.com

Bettina LANCEREAU

Chef de marché

+33 (0)176 77 13 95
bettina.lancereau@comexposium.com

Julie BARRET

Responsable relations clients

+ 33 (0)176 771180
julie.barret@comexposium.com

CONTACTS A L'INTERNATIONAL

ALLEMAGNE

NADINE SAUGY
+49(0)22113 05 09 14
nsaugy@promosalons.com

CHINE/TAIWAN/HONG-KONG
May PU Ei‘E 221

T/+86 134 82718374
may.pu@comexposium.com

COREE

Sung-A HWANG

T/+822 564 9772
sahwang@promosalons.com

ESPAGNE

Marianne LEBEGUE-PIERRE
T/+34 931 594 870
mlebegue@promosalons.es

ITALIE

Donatella FIORAVANTI
T/+39 02 43 43 53 36
dfioravanti@salonifrancesi.it

JAPON

Masahiro KOGAMA

T/+81 (0)3 68 09 16 50
mkogama@promosalons.com

PAYS-BAS

Oualid EL HAJJIOUI

T/+31 204 620 027
oelhajjioui@promosalons.com

TURQUIE

Banu BARAN SEVEN
T/+90 533 366 26 66
b.baran@silmoistanbul.com



