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Professionnels de tous pays, de tous ages et de tous horizons qui ceuvrez
passionnément au quotidien a 'amélioration de la vue et a la beauté du
regard,

Professionnels mobilisés et enthousiastes qui partagez des valeurs et des
convictions fortes et portez un autre regard sur 'optique,

VOUS ETES LA GENERATION SILMO!

La génération Silmo sait que le futur de la filiere sera techno-responsable,
source de progres et de sens.

La génération Silmo sait que le respect de la planéte et des autres est
un préalable indispensable a son développement.

La génération Silmo sait gu’au Silmo Paris tout est fait pour inspirer,
reconnaitre et valoriser sa créativité et son ingéniosité.

La génération Silmo sait que cet événement annuel est le point de
convergence de tous les visionnaires.

Rendez-vous donc a Paris
SILMO du 29 septembre au 2 octobre pour imaginer,
Fovtir construire et déployer ensemble

LE MONDIAL DE L‘'OPTIQUE I’optique de demain.



SILMO RAYONNE AU CCEUR DE L'UNIVERS
OPTIQUE LUNETTERIE DEPUIS PLUS DE 50 ANS.

PROMOTEUR DE L’INNOVATION ET DE
PARTENAIRE L’INSPIRATION, SILMO DEPLOIE UNE OFFRE

DE L'OPTIQUE :
S | I_ M O N ETTER 2 LARGE ET AGILE:

PIEFLLS 1267 — DES CONTENUS A FORTE VALEUR AJOUTEE
POUR ACCOMPAGNER TOUS LES PROFESSIONNELS
DANS LE DEVELOPPEMENT DE LEUR ACTIVITE.

AUDACIEUX ET NOVATEUR, SILMO INVITE TOUT —> DES EVENEMENTS PROFESSIONNELS LOCAUX
AU LONG DE L’ANNEE LES PROFESSIONNELS ET INTERNATIONAUX, CONVIVIAUX, CREATEURS DE
A EXPLORER L’AVENIR DE LA FILIERE. SYNERGIES ET GENERATEURS DE BUSINESS.

SILMO EST UNE

OU LES TECHNOLOGIES, LES TENDANCES ET LES EXPERTISES SONT ACCESSIBLES ET
VALORISEES POUR DONNER NAISSANCE A DES PROJETS, DES COLLABORATIONS, DES
IDEES, DUBUSINESS. GRACE A SON SAVOIR-FAIRE LEGITIME, SILMO EST LE PARTENAIRE
D’UN SECTEUR EN PLEINE MUTATION.



SILMO PARIS

SAVOIR-FAIRE
ET FAIRE SAVOIR

INFORMATION,
TENDANCES
ET PROJECTION

N

L’INNOVATION
A TOUTE
EPREUVE

METTRE TOUT
EN EUVRE
POUR ASSURER
RENCONTRES
ET BUSINESS

ORIENTER
ET FORMER LES
PROFESSIONNELS



UN SECTEUR EN CROISSANCE CONTINUE

Le marche mondial
de 'optique lunetterie
est évalué a

et devrait connaitre

une croissance
annuelle de

e chiffre d’affaires
geneére par la filiere
optigue francaise :

Milliards d’ Milliards d’€**

La France:

1°* marche européen
et 2¢m mondial.
+20% en 10 ans

*source Statista janvier 2022. **source DRESS



SILMO PARIS 2022 EN CHIFFRES

/0000m?

SILMO Paris 2022 a été

I’édition de la reprise 8 9 O/ d’exposa NS

compléte et comme le o satisfaits

montrent les chiffres

spectaculaires du nombre 1 5 O O
de visiteurs internationaux

et une augmentation de la

participation des opticiens o _
frangais, SILMO Paris retrouve 9 6 / souhaitent
O exposer cn 2023

son niveau d’avant la crise.

Cela démontre 'importance 2 7 O O O

du SILMO pour les affaires, la
communication, 'information

et les tendances. d’exposants estiment

O nispencave . = 130 PAYS

secteur



SILMO Paris,

c’est aussi accompagner
'optique-lunetterie dans

la découverte des derniéres
tendances, étre le promoteur
de I'excellence et le révélateur
de I'innovation, promouvoir
la formation continue

et la recherche et enfin
maximiser les rencontres
entre acteurs

de la profession.

SILMO PARIS - TELLEMENT PLUS QU’UN SALON

Ceoeur battant du salon, SILMO next est Pespace prospectif

par prédilection, celui qui projette I'industrie de demain.

Concu comme un laboratoire d’idées, SILMO next aide les exposants
et les visiteurs a anticiper les changements et propulse la communauté
dans l'avenir du secteur de 'optique et de la lunetterie.

Evénement incontournable, les SILMO d’OR récompensent et célébrent,
chaqgue année, le talent et la créativité de toute une filiére.

Formes, designs, couleurs, matiéres ou encore savoir-faire, le meilleur

de la création et de I'innovation est promu a travers une diversité

et une richesse toujours plus grande. Une créativité célébrée,

chaque année, lors d’une soirée de remise des SILMO d’Or.

Un lieu de progres et d’échanges, un meeting de réflexions de haut
niveau pour la filiere optique-lunetterie. Cet espace de savoir et de
formation offre aux professionnels qui le souhaitent les informations
et les expériences indispensables pour comprendre aujourd’hui les
enjeux et les mutations du secteur.



L’OFFRE DU SALON

Instruments,
matériels

et accessoires
destinés

a la vente

Verres

Equipements

- pour point
Lunetterle de vente
Matériels et o
composants o
pour la
tication Tous les segments de
Services

marcheé représentés

aux
opticiens
Matériels et
outillages pour
opticiens et
optométristes
Autres

Cette année, le
salon développera
et enrichira son
offre dans

3 SECTEURS

en pleine expansion

N
/

N

N

SMART GLASSES
Lunettes intelligentes,
lunettes connectées, retall
de demain...

Dans cet espace, vous
pourrez proposer toutes
les dernieres innovations
de l'optigue-lunetterie.

MACHINES

Exposez vos machines
iNntelligentes, connectées
et futuristes pour séduire
le monde de 'optique de
demain.

MATERIAUX POUR
FABRICATION DE

VERRES ET LUNETTES
Proposez le meilleur des
mMatériaux pour verres et
lunettes et repondez a une
demande grandissante des
acheteurs en recherche de
qualité et de confort visuel.



QUI SONT VOS FUTURS ACHETEURS ?

TOP 10 PAYS VISITEURS
INTERNATIONAUX 2022

LA FORCE
DU SILMO PARIS
réside dans sa capacité a réunir

—_—

des opticiens indépendants,

SOuUsS enseignes, distributeurs
ou grossistes du monde entier.. SO% Indépendants

86% jouent un role

décisionnaire dans les achats
et viennent avec I'intention 20%
d’achat.

Franchises / Enseignes / Chaines

O
9 /O Distributeurs / Agents/ Grossistes

O I e R I L I el I R A

80% confirment une intention
Autres...
d’achat sur S||mo Pa riS Dont -Sourcing/grossistes : 4%

-Cabinet d’optométrie : 3%
-Prestataire de service / Publicité: 2 %

S

55% | ‘ estiment

. souhaitent '’évenement
45% niggneions| 940/ visiter le SILMO indispensable
France Origine geographigue O Paris 2023 au secteur



POURQUOI JE VAIS AU SILMO

SI' MO

LE MONDIAL e L'OPTIQUE


https://www.youtube.com/watch?v=YNIES-_wcck

CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

Anticipez, valorisez, rentabilisez votre participation
grace aux opportunités de visibilité et business offertes par SILMO Paris
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PREPARER INVITER 3 CTR
PLUS VISIBLE

SA PARTICIPATION VOS CLIENTS

=T COMMUNIQU
SUR VOTRE PRESENC

1]
A




CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

. « PAGE CATALOGUE v CONSTITUEZ
V — \ Renseignez vos produits UNE BASE DE DONNEES
V —_— / et marques DE VISITEURS
 — sur votre page catalogue (grace au Licence scan),
commandez un lecteur de badge™
~ PASSEZ

VOS COMMANDES @ PARTICIPEZ

TECHNIQUES™ AU SILMO D’OR

sur la plateforme ici Rendez-vous sur votre espace exposant et

tentez de remporter

PREPARER un trophée
SA PARTICIPATION

« PARTICIPEZ
O : \\\1,3 AU FORUM DES TENDANCES
: Envoyez vos plus belles montures !

 SOIREE

L o , 5
J\/I. — Une nouveauté ? Un événement -

Ou la simple envie de se retrouver :

[10]

;

-—
—
D organisez une soirée sur votre stand™

*** Commande et tarifs sur votre espace exposant

NB : 10 jours avant le salon : vérifiez que toutes vos commandes techniques sont passeées sur la plateforme. Apres, les commandes seront toujours possibles mais uniguement sur site et seront majorées.


https://event.silmoparis.com/
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INVITER

VOS CLIENTS
- COMMUNIQU
SUR VOTRE PRE

(f)III
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O
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CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

E-INVITATION
Invitez par email vos clients a venir
VOUS rencontrer sur votre stand

KIT MEDIA

Téléchargez votre kit et partagez
votre présence au Silmo sur tous
les réseaux

TWEETEZ,

VOUS SEREZ RELAYE
Bénéficiez de la notoriéte
de #SILMOPARIS

COMMUNIQUE DE PRESSE
Envoyez vos infos et nouveautés,
elles seront relayées par notre service
de presse




5

—TRE
PLUS VISIBLE

O/

O

CHECK LIST POUR REUSSIR SON SALON

LE LOGO DE VOTRE MARQUE
affiché sur le catalogue exposants ***

TRENDS BY SILMO
Votre page de publicité sur I'e-mag
mode & tendances du SILMO

GUIDE DE VISITE
Votre page de publicité dans le guide
distribué a tous les visiteurs ***

KAKEMONO
Affichez-vous en hauteur et soyez visibles
par tous les visiteurs ***

DISTRIBUEZ

VOS ECHANTILLONS
aux entrees des halls ***

ENCART PUBLICITAIRE

SUR SILMOPARIS.COM

Soyez visible sur les pages les plus
consultées ***

**Commande et tarifs en cliguant IC| et

eégalement sur votre espace exposant.
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https://event.silmoparis.com/2023/

CONTACTS

SILMO
e

LE MONDIAL DE L'OPTIQUE

DIRECTION

Amélie MOREL
Présidente du salon
amorel@silmo.fr

Eric LENOIR
Directeur du salon
eric.lenoir@comexposium.com

COMMUNICATION

Isabel BEUZEN

Directrice Communication
et Evénementiel

+33 (0)143 46 27 61
ibeuzen@silmo.fr

Anne-Gaélle DI NATALE
Chargee de communication
+33 (0)143 46 28 75
agdinatale@silmo.fr

CONTACTS EXPOSANTS

Victor SPAHN

Chef de marché

+33 (0)176 77 16 44
victor.spahn@comexposium.com

Bettina LANCEREAU

Responsable commerciale

+33 (0)176 77 13 95
bettina.lancereau@comexposium.com

CONTACTS A L’INTERNATIONAL

ALLEMAGNE

NADINE SAUGY
+49(0)22113 05 09 14
nsaugy@promosalons.com

CHINE/TAIWAN/HONG-KONG

May PU JHE 221
T/+86 134 8271 8374
may.pu@comexposium.com

COREE

Sung-A HWANG
T/+822 564 9772
sahwang@promosalons.com

ESPAGNE

Marianne LEBEGUE-PIERRE
T/+34 931594 870
mlebegue@promosalons.es

ITALIE

Donatella FIORAVANTI
T/+39 02 43 43 53 36
dfioravanti@salonifrancesi.it

JAPON

Masahiro KOGAMA
T/+81 (0)3 68 09 16 50
mkogama@promosalons.com

PAYS-BAS

Oualid EL HAJJIOUI
T/+31 204 620 027
oelhajjioui@promosalons.com

TURQUIE

Banu BARAN SEVEN
T/+490 533 366 26 66
b.baran@silmoistanbul.com




